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Balzer & Partner

Al
Bei der Planung und Steuerung unserer Vertriebsaktivititen kannst Du in enger
Zusammenarbeit vom ersten Tag an Deine Ideen und Dein Engagement einbringen. Du
wirst sofort ins Geschehen mit eingebunden und erhiltst umfassende Einblicke in die
strategische und operative Vertriebsberatung.

Zu unserer Verstarkung suchen wir zum nachstmoglichen Zeitpunkt in Aachen einen:

Praktikanten (m/w) Vertrieb und Business Development

WIE DU UNS UNTERSTUTZEN KANNST
Auf- und Ausbau vertriebsrelevanter Kontakte
Ansprache und Gewinnung neuer Kunden
Erstellung von Analysen und Auswertungen, sowie Marktbeobachtung
Durchfiihrung von Wettbewerbsanalysen und Internetrecherchen
Pflege der Kundendatenbank und Recherche von Ansprechpartnern
Planung der Besuchstermine und Touren des AuBendienstes u. a. durch telefonische
Akquise
Aufbereitung von Unterlagen und Prasentationen, Designiiberarbeitung
Teilnahme sowie Vor- und Nachbereitung von Projektmeetings

DU
mochtest Deine Fahigkeiten im Vertrieb unter Beweis stellen
verfugst eventuell bereits Gber erste Erfahrungen im Vertrieb oder Telefonverkauf
(idealerweise im B2B-Bereich)
hast sehr gute Deutsch — und Englischkenntnisse in Wort und Schrift
bist sicher Umgang mit den gdngigen MS-Office-Anwendungen
kennst Eigenverantwortung und selbstandiges Arbeiten
verfligst Gber ausgepragte Team- und Kommunikationsfahigkeiten
hast 3 — 6 Monate Zeit (auch Studium begleitend)

WAS WIR DIR BIETEN
Die Mitarbeit in einem sympathischen kreativen Team
Eine grindliche Einarbeitung und dauerhafte Fort- bzw. Weiterbildung
Eine selbststandige und vielseitige Tatigkeit
Die Moglichkeit an diversen Kundenprojekten mitzuwirken

WIE GEHT ES JETZT WEITER

Ganz einfach, kennenlernen und die Chemie testen. Flr den ersten Kontakt steht Dir
gerne zur Verfigung. Wir freuen uns auf lhre aussagekraftigen

Bewerbungsunterlagen unter Angabe Deines friihestmoglichen Eintrittstermins unter der

Kennziffer S-160316/1 per E-Mail an

WilhelmstralRe 72 | 52070 Aachen
T: +49 (0)241 94 37 96-0
www.balzer-partner.de




